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サプライヤーの成功事例

“

「Exhibition Online」プラットフォームはユーザーフレンドリーで、

製品情報を簡単にアップロードできます。トルコやイタリアのような新しい市
場や将来的に見込みのある市場からの問い合わせが増えました。

Lash Marash

Director, Shrieking Violet
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hktdc.comソーシングを通じていくつかの注文を受けました。あるシンガポールの
バイヤーから最初の注文をいただきました。それ以来さらに2つの注文を受け、それ
ぞれ約3,000米ドル分の取引となりました。HKTDC展示会やオンラインマーケット
プレースにより、海外での事業拡大を続けています。

PYC Union Trading Co., Ltd. (タイ)
Kamonrat Atipalungkool, Marketing Director

サプライヤーの成功事例
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HKTDCのオンラインマーケットプレース
は、優良な国際的お客様が多く、当社製
品やブランド情報を閲覧してくださる、
将来的見込みのあるお客様が多くいらっ
しゃいます。
hktdc.comソーシングの活用以来、ほぼ
毎日新しいお問い合わせを受けています。

Forreststore Co Ltd (タイ)

Chvait Chetchaiyan, Founder

サプライヤーの成功事例
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hktdc.com Sourcingは、海外のバイヤーが自社製
品を容易に探し出せる多くの機能と非常に広範なシ
ステムを兼ねそろえていると思います。 hktdc.com 
Sourcingから毎日2〜3件問い合わせがあり、その結
果に満足しています。

Aeskimo Company Limited (タイ)
Nont Pongpairoj, General Manager

“私たちはお客様のニーズに対応し、HKTDCは

国際化を支援することで私たちを支援してくださいます。
このオンラインマーケットプレイスは、収益性の高い市場
で潜在的なバイヤーにリーチするのに役立ち、当社のグ

ローバル拡大に有利なものとなりました。

Growth Co. Ltd. (タイ)

Vitchuda P. Ongkosit, Sales and Marketing Director

サプライヤーの成功事例
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Small Orders サプライヤーの成功事例

バイヤーが少量で購入することは世界的な傾向
だと思います。hktdc.com Small Ordersは
様々なタイプの顧客とつながる素晴らしいプ
ラットフォームです。このオンラインプラット
フォームは、他の多くの類似のEコマースシス
テムよりも優れていると思います。毎日、
hktdc.comから2～3件の顧客からの問い合
わせを受けており、その反響にとても満足して
います。

Aeskimo Company Limited, Thailand

Nont Pongpairoj, General Manager
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その最大の特徴は、HKTDCオンライン
マーケットプレイスには、多くの見込み
のある優良な海外のお客様が集まり、
hktdc.comで当社の製品やブランドに関
する詳細な情報を閲覧していただけるこ
とです。HKTDCオンラインマーケット
プレイスを使い始めてから、毎日のよう
に新しい問い合わせを受けています。

Forreststore Co Ltd

Chvait Chetchaiyan, Founder

Small Orders サプライヤーの成功事例
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hktdc.comは、アメリカやフィリピン
の小売業者のようなB2B顧客と私たち
を繋いでくれます。自社のホームペー
ジよりも多くの問い合わせを受けてい
ます。

Lee Heng Diamond Ltd.
(MaBelle)
Lawrence Ma, CEO

イスラエルのバイヤーがhktdc.com Small
Ordersで20個の製品を注文し、よく売れたと
いうことで再度注文をしてくれました。このバ
イヤーは今ではこの地域での正式な代理店と
なっています。

Hong Sheng Bags & Design Ltd

Anthony Chan, General Manager

Small Orders サプライヤーの成功事例
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Cheer Charm Toy Accessories Ltd.
Samson Ko, Executive Director

欧州、アメリカ、中東のバイヤーか
らの注文を受注

“発送前にバイヤーが支払いを済ませ
てくれるので、とても安心して取引
をすることができます。” 

“弊社の受注のう
ち5% がこのプ
ラットフォーム
からです。5年後
には20～30%に
なっていると思
います。”

 Custom-made 

accessories can cater 
for customer’s 
specific needs, it also 
adds value to the 
products. 

Small Orders サプライヤーの成功事例
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バイヤーのコメント

Paladone Products Limited (イギリス)
Dee Vaughan, Manager 

「最近では、ほとんどの人がiPhoneとiPadを使用しています。
HKTDCプロダクトマガジンアプリは、サプライヤーに非常に多くの選択肢を
提供してくれていると思います。スマートな検索エンジンを備えた、見本市での
最高のサポートツールの1つです。
その結果、調達は、はるかに効率的になりました。」

LB Collection (スペイン)
Enrique Calatayud Gomez, Manager

「hktdc.com Sourcingは、豊富な情報を兼ねそろえた世界最高のオンライン
取引プラットフォームだと言えるでしょう。 「 checked chop」や「 verified 
chop」の検印をもつサプライヤーは、間違いなく私の最優先事項です。」
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Telecommunications Partner, Vodafone

Mr. Khiesz Attila

Attila氏はhktdc.com Small Ordersゾーンのサプライヤー6社に注文を行い、
その合計注文額はUSD76,089となりました。

「hktdc.com Small Ordersゾーンのアイデアは素晴らしいものです。米国や
西ヨーロッパと比べると、市場は大きくないため、製品を少量で入手可能な為、手頃な価格で
様々なアイテムを調達できました。 」

Orient Palace For Lighting
Mr. Abed Alfattah Khader, General Manager

Khader氏は初日にG4 LEDコーンライトを1,000個、G9電球1,000個を注文その合計注文額は
USD 3,230となります。

「大量注文する前に、市場の反応をテストマーケティングするため、少量で注文できることは素晴
らしいことでした。少量で注文できる柔軟性により、より多くの製品でテストマーケティングをす
るための多くの資金を確保することができました。」

バイヤーのコメント
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Remy Watches, ニュージーランド
Rowan Pilbrow, Managing Director

「hktdc.com Small Ordersゾーンのアイデアに本当に感謝しています。比較的少ない注文数
量で購入可能な製品を事前に選択できるようになっています。特に、QRコードサービスが素晴
らしい。選択したショーケースの正確な情報を記録しアプリで選択したサプライヤーのコレク
ションをすぐに閲覧することができました。」

Kothari Watch Co, インド
Rajesh Kothari, CEO

「時計見本市のhktdc.com Small Ordersゾーンは、私のような小売業者としてはより広
い範囲を網羅し少量注文での購入を望んでいたため、非常に嬉しいものです。また、
「Hot Picks」のアイデアは本当によく考えられたいシステムです。 ショーケースの中
のディスプレイで実際に手に取って見てみるのとでは大きく違います。」

バイヤーのコメント


